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SEMINAR 1: WIE SIE ERFOLGREICH AUSLANDISCHE MARKTE
ERSCHLIESSEN

Die 10 Schritte zur ErschlieBung und Bearbeitung von Wachstumsmaérkten im Ausland

Seminarziel

In diesem Seminar wird
den Teilnehmern das
Handwerkzeug fir den
erfolgreichen Aufbau von
Auslandsgeschaften
vermittelt

Zielgruppen

Geschaftsflhrer,
Marketingleiter,

Exportleiter, Vertriebleiter,

Exportsachbearbeiter

Datum
08. Juli 2014

Dauer

8.30 Uhr - 17.30 Uhr

Referent:

Dipl.-Wirtsch.-Ing.
Hatto Brenner

Kosten
CHF 650.— exkl. MWSt.
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Die internationalen Wirtschaftsbeziehungen beeinflussen die
unternehmerischen Aktivitaten insbesondere von mittelstdndischen
Unternehmen in nie da gewesenem Ausmag.

Der Umfang und die Schnelligkeit des Informationsaustausches, die
rasante Verbesserung logistischer Systeme, die , grenzenlose"
Vernetzung von Bedurfnissen und Kundenpotentialen sind nur einige
Gesichtspunkte eines sich rasch andernden Weltmarktes.

International tatige Konzerne haben sich auf diese Prozesse langst ein-
gestellt und agieren als ,global players®.

Was ist seitens des mittelstandischen Unternehmers zu tun, um sich,
seine Mitarbeiter und sein Unternehmen auf diese internationalen
Anforderungen auszurichten?

In diesem Praxis-Seminar werden die 10 Erfolgsfaktoren dargestellt:
- fUr eine systematische AuslandsmarkterschlieBung
- fUr eine ergebnisorientierte Marktbearbeitung.

Im Einzelnen werden anhand vom Praxisbeispielen folgende
Themen bearbeitet:

1) Bestimmung der Ausgangssituation fir das Auslandsgeschaft -
SWOT-Analyse

2) Formulierung der Zielsetzung flir das Exportgeschaft — was, wo,
wie?

3) Schaffung der notwendigen innerbetrieblichen Voraussetzungen
Anforderungen an Organisation, Personal und Finanzen

4) Die richtige Landerauswahl - welche Wachstumsmarkte bieten
die besten Chancen?

5) Einstiegsmarkte definieren und festlegen

6) Produktanpassung - welche technischen und
marketingorientierten Voraussetzungen sind zu erfillen?

7) Vertriebswege - auswahlen, aufbauen, optimieren

8) Vertragsgestaltung - Anforderungen an Kauf-, Vertriebs- und
Lizenzvertrage

9) Marketingmassnahmen - auslandsbezogene Preisgestaltung,
Liefer- und Zahlungsbedingungen marktgerecht anwenden

10)Absatz- und Erfolgsplanung - Uber Grenzen hinweg realisieren
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